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Dirigidaa personas mayores, pero con autonomia para desarrollar una vida independiente

Ballesol abre en Malaga
su tercera residencia

El centro de Cerrado de Calderdn oferta 140 plazas y tiene una inversion
de 6 millones de euros =E| grupo ya genera 220 empleos en la provincia

Los centros residenciales
de Ballesol dispone de
apartamentos con servicios
donde los residentes hacen
su vida en el entorno
privado, pero con la
garantia de tener todos
los servicios a mano.

LA OPINION. Malaga

» El Grupo Ballesol ha inaugura-

do oficialmente su tercera resi-

denciaen Milaga, quelleva en fun-
cionamiento desde julio, situada
en Cerradode Calder6n, y con 140
plazas dirigidas a cubrir Ia creciente
demanda de servicios residencia-
les y asistenciales para las perso-
nas mayores.

Segiin informé Ballesol, la re-
sidencia va dirigida a personas ma-
yores independientes, entendien-
do por tales todas aquellas perso-
nas mayores que gozan de total
autonomia personal y que no ne-
cesitan ayuda para el desarrollo de
su vida diaria.

El nuevo complejo residencial
ha supuesto una inversion demés

de 6 millones de euros, y con su .

puesta en marcha se creardn mas
de 70 puestos de trabajo, lo que su-
pone un total de 220 empleos ge-
nerados en la ciudad de Mélaga.
Este nuevo centro forma parte del
plan de expansién en el que esta
inmerso Ballesol y que prevé ce-
rrar 2008 con més de 47 residen-
cias ubicadas en 20 ciudades de
Espatia, que ofrezcan méas de 7.500
plazas residenciales:

Asistencia. Uno de ls centros Ballesol en Mélaga: J. ALBINANA

Ballesol Cerrado de Calderén
dispone de servicios generales (alo-
jamiento y manutencién, servicios
de lavanderia y de limpieza, par-
king) y servicios asistenciales (su-
pervision medicay de enfermerfa
permanente, fisioterapia, podolo-
gia y atencién medica), y participa
de la actividades de ocio y espar-
ciriento del Club Ballesol 60 como
talleres de pintura, club de lectu-
1a, cine forum, visitas turisticas;
gimnasia de mantenimiento, gru-
pos de paseo, entre otros.

Ballesol afirma que su concep-
to de negocio parte de aparta-

mentos y suites, “donde los resi-
dentes hacen su vida en un en-
torno privado, gozan de total au-
tonomia personal, y donde pue-
den disfrutar de suindependendia,
y siempre con la garantia de todos
los servicios e infraestructuras del
grupo en sus residencias”. Para
ello, el grupo dispone de equipos
de trabajo multidisciplinares, que
incluyen médicos, psicélogos, en-
fermeros y terapeutas.

El Grupo Ballesol, dedicadoala
gestién de residencias parala Ter-
cera Edad, lleva mas de 27 afios
proporcionando servicios asis-

Suestrategia de expansion
tiene previsto duplicar el
numero de plazas en menos
- de dos afios e introducirse en
nuevas areas geograficas
ampliando su cobertura
territorial para alcanzar una
mayor presencia estratégica.

Preferencias

Ballesol abriraen los
préximos dos afios centros
en ciudades como, Granada,
Sevilla, Valencia; Alicante,
Madrid, Barcelona, o A
Coruna; conloque llegaraa
mas de 7.500 plazas a
finales de 2008. El grupo
prevé ferminar una primera
fase de-expansién con 47
residencias enlas 20
principales ciudades.

tenciales y residenciales para las
personas mayores.

Constituido en 1981, y dedica-
do en exclusiva a esta actividad,
el grupo cuenta hoy con maés de
6.000 plazas distribuidas en 40
centros residenciales repartidos
por todo el territorio espafiol (Ma-
drid, Barcelona, Valencia, Mila-
ga, Alicante, Almeria, Zaragoza,
Gijén, Valladolid, Salamanca, Mur-
cia, Pontevedra y Las Palmas de
Gran Canaria) ubicados en el am-
bito urbano, bien comunicados y
con faciles accesos a centros hos-
pitalarios. m




